活动门店：太极大药房大邑围城北路店

活动主题：太极大药房购药送礼，抽奖大型活动
活动时间：2013年3月21号至2013年3月22号（两天）
宣传方式：口头宣传，POP宣传，喊话器宣传，收银台赠品集中陈列及多个赠送签营造活动气氛。
活动内容一：有买有送，全场参加。

1满28元送抽纸一包
2满38元送香皂一块

3满58元送欧盟标准袋装蜂蜜一袋

4满88元送欧盟标准盒装蜂蜜一盒

5满108元送汤臣倍健天然维生素C或B族一瓶
6满任意2瓶保健品送千林维D钙原装一瓶

7满200元送惠氏糖罐一个
8满228元送千林蛋白质一听（含量200G）

9满298元送精美玻璃碗套装一套

10部分绵阳药品买三赠一

赠品送完即止！
活动内容二：幸运连连，百分百现金中奖！
在享受有买有送的同时只要满48元还可抽现金奖，以此类推，每人每天最多限抽20次。

中奖金额等级有：1元，2元，5元，10元，20元，28元，48元，88元，128元。
但实际装120个一元红包   25个二元红包   6个5元红包
（合计：200元，151个红包，平均每个红包1，4元，151个红包抽完需销售7248元，相当于9，8折）

活动内容三：免费测血压，体温，2元大优惠测血糖。
此次活动优点总结：
1，能合理有效的处理门店赠品。
2，主动申请活动能提高员工，及店长的构思，分析，采纳，观察周边竞争对手情况及能动性。

3，能给消费者留下促销活动多，实惠的好印象。

此次活动存在的问题：
1， 未能提前宣传活动内容。（例：会员等）

2， 门店员工存在活动宣传不积极。

3， 此次做活动销售与上周环比持平，针对犹豫购买的消费者还是有吸引力的，例：某个顾客闲逛时经过店员介绍品种的优点及促销活动，这个顾客就购买了四百多元保健品，这样的例子还是存在，只是由于未给会员电话宣传和门店员工宣传的不积极销售并不明显，但参加过的顾客还是觉得在有礼相送的同时又可以碰运气抽大红包还是很高兴的，表明如果活动多以后会经常来此店消费！
4， 希望以后多组织多种多样促销活动。

