片区活动分析
一、活动对比数据

	
	总销售
	交易笔数
	中药销售
	保健品销售

	活动期间
	15963
	297
	404.35
	1990.29

	对比期间
	14781
	257
	181.50
	1731.90

	增长比例
	7.99%
	15.56%
	122.78%
	14.92%


二、活动分析

1、活动前通知了以前消费过保健品、袋装中药的会员顾客，部分顾客在活动期间到店进行了消费，但到店率不高。
2、因为本次活动只是针对保健品和袋装中药，所以在活动期间觉得本店该部分产品应该丰富品种，让顾客有更多的选择。

3、活动整体销售未达到预期目标，在宣传和销售上面我们还有很多不足的地方，所以在总结这次活动的成功与失败的地方，争取在下次的促销活动中取得好的销售。     
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