崇州金带街店广场活动总结
活动时间：3月9日至3月10日

活动内容：全场9折，部分品种5折，制氧机、血糖仪、血压计、艾灸特价销售。

总销售数据：

	日期
	销售
	笔数
	客单价

	3月9日
	11897.45
	176
	67.60 

	3月10日
	15772.3
	219
	72.02 


同3月4日至3月8日日均销售做对比：

	4号-8号日均销售
	4号-8号日均笔数
	4号-8号日均客单价
	销售增长比例
	笔数增长比例
	客单价增长比例

	3416.14
	84
	40.67 
	348.27%
	209.52%
	166.22%

	3416.14
	84
	40.67 
	461.70%
	260.71%
	177.09%


3月9日至3月10日总销售：2.77万，销售笔数：395，客单价：70.05，总销售增长比例达404.99%，总笔数增长比例：235.12%，总客单价增长比例：172.25%
中药总销售：

	日期
	中药总销售
	4号-8号日均销售
	增长比例

	3月9日
	1169.17
	123.16
	949.31%

	3月10日
	1350.37
	123.16
	1096.44%


3月10日处方数量：21张
其他单品及厂家品种销售：

	品名
	数量
	金额

	艾灸
	17
	894.4

	血糖仪
	3
	375

	血压计
	1
	286.2

	制氧机
	1
	2880

	桂圆
	32
	384

	阿胶贡枣
	4300
	860


	厂家
	销售

	绵阳制药
	2053.41

	惠氏
	334.5

	加劲
	154.29


预计活动期间销售3万，离销售目标差了2千了，现将活动总结如下：

1、 活动前期宣传工作做的较好的有，活动确定下来之后，每位进的顾客我们都在做宣传，宣传本周六和周日有大型活动，比如有免费测血压，血糖，肩颈推拿及吸氧体验等等，DM单到店后，组织员工下班后去周边规定的路线发放。
2、 之前也支援过其他店做广场活动，但是结合实际当自己门店做活动的时候还是有点手忙脚乱的。公司可结合活动的大概内容做一个活动流程示意图，比如：第一步：活动申请，活动申请完成后，第二步，联系陈柳对活动厂家品种备货，等等，这样可以让做活动的店长知道该怎么一步一步的来完成。

3、 活动期间总体销售还是比较理想，大家也都很努力的尽可能的多销售，我觉得唯一有点缺陷的就是，因为平时没有活动时候忙，在活动期间会出现一些小错误。比如收银时出现收银错误。
