柳翠路店完成2013年制定的各项任务的措施
一、销售任务：

1，目标：2013年销售总任务50万，力争55万，毛利17万，力争毛利18万，保本每月销售4.2万，每日销售1400元，力争每月销售4.6万，每日销售1530元，保本点5.74万元，保本每日销售2000元。2，完成任务措施：
（1）加强员工培训，学习药品知识，提高服务质量，增强销售能力。
（2）根据不同季节常见病的不同，调整药品的结构，适应顾客需求。

（3）做好会员销售工作，整理会员资料，增加新会员，留住老会员。

（4）做好门店宣传以及相应的活动宣传，增加门店客流量。了解周边药房的活动，会员政策，以及药品品种价格，及时反映情况，采取相应措施，减少顾客流失。

（5）做好滞销品种以及效期品种的分析以及销售工作，减少门店损失，提高动销率，备足货品。做好门店宣传以及相应的活动宣传，增加门店客流量。
（6）适时关注销售状况，制定相应的措施以完成各项销售任务。
二、中药任务：
1，目标：2013年中药销售总任务1万，力争1.1万，平均每月销售840元。
2，完成任务措施：

（1）督促员工学习中药功效用法以及禁忌，销售成药时，联合搭配销售。
（2）根据不同季节特点，常备可泡茶的中药饮片，了解顾客需要，适当增加门店精制中药品种。
三、单品任务：补肾、美美、天胶：
完成目标措施：

（1）做好单品的宣传，pop，爆炸签，以及突出陈列（多个陈列面，或者堆头），传单的发放。

（2）门店员工熟记每个单品的功效特点，适用人群，以及如何推荐销售等。
四、集团品种任务：
1，目标：2013年集团品种销售总任务6万，力争6万，平均每月销售5000元。
2，完成目标措施：

（1） 集团品种突出陈列，门店员工经常学习，熟悉其功效用法，销售时优先推荐。

（2） 及时关注各品种动销情况，备注货品。
