        华阳正东中街店 关于2013年增量措施 

   送走了 2012迎来了崭新的2013，这将是一个紧张、急促的开始。今年要突破99万的销售。要比去年增涨24万销售量。不过有压力才有动力。我们将竭尽全力完成公司下达的任务。 

   首先大力发展门店会员，经常不定期的给忠实会员做回访工作。每当搞活动的时候都要告知会员 ，尽量做到活动期间80%以上消费的都是我们的会员。而且希望都能达到客单价60元以上。也希望公司能保障我们的货源不断。不要总是客人要的我们拿不出。经常都是因为这些原因会员到别的地方消费。还有名牌药品的价格比较。能把部分的价格变换一下，这样也不会把我们会员流失掉。

其次就是积极参加公司组织的各种产品专业知识。这样有利于提高大家的专业水平。销售药品相对于来说得心应手些.今年我们主要以中药饮片和保健品，医疗器械作为主打，也组织店员丰富这方面的销售技巧。最好可以来一次医生坐堂和厂家搞一些大型点的广场活动。提高太极的知名度。

还有就是能缩减门店开支的尽量缩减。做到降低费用。
