             都江堰翔凤路店2013年门店盈利措施

1.2013年门店房租降租14000元。

2．千方百计吸引顾客，增加客流量。2013年全年预计实现销售21500笔，每月实现销售1792笔，每天实现销售59笔。全年同比增长7500笔，每月同比增长625笔，日均同比增长20笔。综合平均客单价由40元提升到50元
3.加大保健品的宣传，销售力度。全年预计销售15万元，每月销售12500元，每月每人销售3125元，日均销售417元，每人日均105元。同比增长8.5万
4.丰富器械，组织器械的培训，保证每人都会使用，都能单独销售。丰富中药袋中商品，加大中药宣传培训。全年器械增加3万元，
2013年医疗器械销售达到6.6万，中药达到2.5万
5发展、维护会员（特别是三大单品会员），利用我司会员权益及专业化服务的优势，全年安排多次店外、社区活动宣传，来向竞争对手争夺客流。稳定客源。
6、用好竞争商品低价策略，扭转高价药房形象。

7、开发1-2夏季团购客户，预计增加销售1万元。

