   西部         店广场活动总结

1、 活动时间：11 月6 日至11 月 7 日

2、 活动内容：

主线活动：凭DM单买就送（门店现有小礼品）

满108元送抽纸，预计30份*10元=300元

满258元送洗洁精或洗衣粉，预计30份*15元=450元

（会员特价品种，毛利低于10%品种，单品有活动的品种不参加）
支线活动：1、免费项目

检测血糖/血压，检测微量元素，检测气血微循环，免费吸氧，艾灸体验

2、汤臣倍健8.5折

3、保健品买一送一：千林、自然之宝、佳汇泰、拉斯维康

4、膏药买一送一：朱氏堂、贵州苗药

5、阿胶贡枣（ID121434），特价10/斤

艾草沐浴包（ID118051）6小袋，原价13.2元，特价10元

6、天胶买三盒送一盒，买一盒送辅料包；美美买七送八；

   补肾益寿买3瓶送2小瓶等更多厂家买赠活动。

7、特价销售：
3、 总销售数据：
活动期间销售对比前30天的日均销售
活动前30天，日均销售 9000   元，日均笔数  99    笔
	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	销售增长比例
	笔数增长比例

	11.6
	16836.16
	148
	113
	87%
	49%

	11.7
	17546.44
	116
	151
	94%
	17%


4、 分类销售数据

1、 促销单品（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	2
	250

	血压计
	0
	0

	制氧机
	0
	0

	艾灸
	5
	242.37

	太极钙
	33
	1617

	天胶
	13
	5115

	莎普爱思
	4
	483


2、 活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	3240

	惠氏
	325

	加劲
	87.5

	千林
	188

	朱氏堂膏药
	420

	贵州苗药
	


3、 中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


5、 活动总结

1、优点：之前电话通知了以前购买天胶的顾客，并告知老顾客，若介绍新顾客过来，可以有新的优惠政策给顾客，因此活动当天有顾客带顾客来购买天胶。因本店顾客群主要老年人较多，在店外做宣传时，对太极钙专门设置了销售人员和销售政策，买两盒送两盒再送一把伞。销售较好。
2、 不足：在场外免费测血压血糖时，因为顾客较多，没有进行较详尽的做血压计和血糖仪的推荐。因此血压计和血糖仪销售都不好。
   保健品方面没有检测的仪器，没能邀请到相应的厂家，千林等保健品销售一般，

   DM单提前一天才到，发放时间太紧。

6、 费用

	费用明细
	金额
	备注

	抽纸30份
	300元
	

	洗衣粉或油30份
	400元
	

	DM单1000份
	280元
	

	会员短信2000条
	130元
	

	海报2张
	56元
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


