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冬季养生节活动通报
     随着销售旺季的到来，营运部相应股份公司号召，策划本次冬季养生节活动。根据各片区的报送，共有43家店于12月13日-15日，16日-18日分两批进行。虽然临近年终盘点，门店事务繁多，，但在门店员工和片区主管的努力下，大多数活动门店还是按要求完成本次促销活动任务，现将活动结果通报如下：
一、总销售数据：（各门店完成情况见附表）
活动期间12月13日-15日公司共计销售154.85万，日均销量51.62万，超出上月日均销量6.81万，其中25家活动门店（含旗舰店）完成销售84.23万元；
12月16-18日公司共计销售143.48万元，日均销量47.83万，超出上月日均销售3.02万元。其中18家活动门店完成销售43.6万元。
43家活动客单价由之前的62元上升到76元，增长14元，总销售日均增长为46.36%。
二、各项增长突出的门店：（各门店完成情况见附表）
日均销售增长比例超过100%的门店：新津邓双店，万科路店，怀远店，三江店
本次活动，要求门店进行现场熬胶，活动门店共销售天胶279.26盒，其中9家门店天胶销售超过10盒。
	活动时间
	门店名称
	销售天胶数量（盒）

	12月13日-15日
	怀远店
	39

	12月13日-15日
	旗舰店
	27.76

	12月13日-15日
	交大三店
	25.2

	12月13日-15日
	万科路店
	18

	12月13日-15日
	邛崃中心店
	12.72

	12月13日-15日
	新乐中街店
	13.25

	12月13日-15日
	民丰大道店
	13

	12月16日-18日
	三江店
	14

	12月16日-18日
	西部店
	10


正因为她们认真的贯彻执行公司决策，努力宣传销售，才取得了骄人的业绩！希望其他门店向她们学习！

三、活动总体评比：
本次活动以门店销量为依据，将门店分为11组进行考核（旗舰店单独考核），对比11月7日至11日门店销售，有34家店达到要求增长比例。
有10家门店日均毛利率低于对比日期间平均毛利率2%，特别是有26家店未完成复方水杨酸甲酯薄荷醇贴剂（ID127512）的基本任务，不能参与评奖，痛失得奖机会。希望大家在以后的活动中，注意考核单品的销售，不再因为单品销售未完成，而不能得奖。
根据考核方案的评奖条件：
1、毛利率不低于对比期平均毛利率2%；
2、完成复方水杨酸甲酯薄荷醇贴剂（ID127512）的基本任务；
3、每组门店销售增长比例达到各组要求增长比例；
奖励：活动期间，满足以上考核条件的有11家门店，每组按销售增长额排名，对各组排名第一的进行奖励，共奖励3100元。
	门店ID
	门店
	要求增长标准
	实际日均增长比例
	奖励
	分组

	307
	旗舰店
	20%
	25.84%
	600元
	

	343
	光华店
	15%
	57.60%
	500元
	第一组

	541
	府城大道
	20%
	78.95%
	500元
	第三组

	52
	崇州中心店
	20%
	47.45%
	500元
	第四组


	54
	怀远店
	30%
	131.79%
	500元
	第五组

	56
	三江店
	30%
	108.34%
	500元
	第八组


未得奖励原因：
	分组
	毛利率低于2%
	单品基本任务未完成
	增长未达要求比例

	第一组
	西部店
	西部店
	浆洗街

	第二组
	光华村街，
	邛崃中心店，民丰大道店，沙河源店，华泰店
	华泰店

	第三组
	十二桥
	万科店
	

	第四组
	
	新乐中街店，华油路店，温江店
	

	第五组
	金丝街
	
	金丝街，五津西路

	第六组
	滨江东路，
	滨江东路，枣子巷，送仙桥，人民中路，
	人民中路

	第七组
	邓双店，
	大邑富民店，都江堰店，新繁店
	新繁店

	第八组
	大邑内蒙古店，
	大邑内蒙古店，清江东路店，
	

	第九组
	大邑通达店，汇融名城
	大邑通达店，汇融名城，一环路南一段，龙潭西路
	汇融名城，龙潭西路

	第十组
	营兴街
	营兴街，杉板桥，大源北街
	大源北街


罚款：本次活动没有负增长门店，但仍有9家门店未达到要求增长比例，对未达到增长比例要求的门店进行处罚，共罚款1800元。
	门店ID
	门店
	要求增长标准
	实际日均增长比例
	罚款
	分组

	337
	浆洗街店
	15%
	12.11%
	200元
	第一组

	385
	五津西路店
	30%
	23.47%
	200元
	第五组

	712
	华泰路店
	20%
	10.99%
	200元
	第二组

	349
	人民中路店
	30%
	11.45%
	200元
	第六组

	730
	新繁店
	30%
	14.07%
	200元
	第七组

	545
	龙潭西路店
	30%
	10.02%
	200元
	第九组

	737
	大源北街店
	40%
	20.07%
	200元
	第十组

	391
	金丝街店
	30%
	11.33%
	200元
	第五组

	581
	汇融名城店
	30%
	14.67%
	200元
	第九组


希望各门店在参与公司促销活动时，要贯彻落实公司活动要求，认真做好宣传销售工作，完成销售目标。还要注意考核单品任务，争取得到应得的奖励。
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