述职报告

尊敬的各位领导同事：
      大家好，我是都江堰外北街店王旭，在外北街店上班期间，我以身作则全面做好公司交给门店的各项管理工作，因为销售人员是展现公司形象的第一人，一言一行都代表着公司必须用行动来感染销售，虽然只有两个人上班但也要做好做好承上启下的作用。所以必须承担起属于自己的那份责任和义务。
1：我觉得作为一名药店销售人员，最最要具备的就是专业，在销售的过程中专业水平提高才能让顾客信服，才能刺激第二次消费甚至建立长期的合作关系。所以在销售过程中要想留住顾客就要用心接待顾客。
2：任务落实：每天任务分解到每班人头上，要目标明确，加强联合用药，对于单品销售竭尽全力以关联用药方式推销。提醒顾客够买家庭常备药，收银台一句话服务，增加客单价。多办会员卡，发展更多有效会员。丰富店内品种。做到有一分热，发一分光。结合实际情况多从细节考虑提高工作效益。努力完成任务，让门店的亏损降到最低。

2013年在领导和同事的关心、支持下，尽职尽责做好各项工作，不管处于什么岗位都要有责任心，明白自己与门店之间的价值观。较好的完成岗位工作。*当前选择了字，最多支持70字。要不断的学习打起精神，做好最充分的准备，销售并不是一朝一夕的事，而是一项长期的工作，这就需要足够的耐心、细心、诚心去打好基础。
