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                                 新都区新泰西路店13年总结及14年计划
一 2013年主要销售数据

二 2014年计划及措施
三 药店风采展示

1、 2013年主要销售数据：（单位：万元）

	门店
	13年任务
	销售额
	毛利额
	销售笔数
	客单价
	中药销售

	
	销售额
	毛利额
	12年

实际
	13年

预计
	同比增减额
	完成率%
	12年

实际
	13年

预计
	同比增减额
	完成率%
	12年

实际
	13年

实际
	同比

增减额
	12年

实际
	13年

预计
	同比增减额
	12年

实际
	13年

预计 
	同比增减额

	新泰西路店
	39
	12.9
	26
	40
	14
	102%
	8.2
	12
	3.8
	96%
	0.6949
	0.7639
	0.069
	37.6
	54
	16.4
	0.37
	1.7
	1.33


 在我店所有人员齐心协力下已圆满完成公司下达指标任务！！

二 2014年总体经营计划：单位：万元
	年份
	销售
	毛利额
	毛利率
	中药销售

	2013
	40
	12
	30%
	1.7

	2014
	55
	17.6
	32%
	3

	增长
	15
	5.6
	2%
	1.3


.2014年计划销售55万 ，具体增量措施：
（一 ）单品销售 ：天胶，太极钙，美美，蕃茄红素，补肾益寿
1任务细分到每人.每天，并有一定的奖惩制度。

2一周至少1次对员工进行品种的培训。
3对顾客定期进行回访，让老顾客带动新顾客。
（二）会员发展
1对进店的每一位顾客宣传会员权益，尽量让每一位顾客成为我们的会员。

2会员卡的任务，细分到每人。并有一定的奖惩制度。

3走进社区，多做社区活动，发展新会员，留住老会员。

(三)走出门店，多做团购销售。
（四）注重培训，提高服务，注重细节。给顾客一个发自内心的微笑，会给你带来意想不到的收获！！！
三  药店风采展示
