2014年工作计划

1、 开发新会员，维护老会员，抓住泰康卡及储值卡的大客户，在过节或天气变化时发短信给重要客户
2、 继续宣传推广我公司的五大单品，提高毛利的同时也增加个人收入，把五大单品放在任务之首，把任务落实到人头，让人人有目标
3、 通过不断的培训丰富知识，减少裸卖，联合用药提高客单价及毛利同时也提高们店的动销率
4、 丰富店内产品，尽量避免因为货品缺少导致顾客流失，同时处理好店内的效期品种及滞销品种
5、 2014年任务目标82万

