光华村店社区熬胶活动分享

我店属社区门店，在平时的工作中，服务好会员成为我们的工作的重点，自门店销售天胶以来，我们大多建议顾客冲着吃。

公司的免费熬胶活动下来后，我们马上投入准备之中，经过大家的共同努力，于当天成功销售天胶37盒，主要是因为一：合理人的人员分配，分工，各展所长。二：在公司的反复培训中，大家总结了天胶的销售卖点，活动中抓着老会员注重推荐吃阿胶的好处（公司配的资料说明）。三：公司送辅料，配备了阿胶检测仪，销信过程中更有说服力。四：免费品尝固元膏，专业而熟练的熬胶技术，让顾客吃了还想吃。五：活动场地选在小区主通道口，更好吸引顾客眼球，抓住任何发POP宣传的机会
  为了顺利完成公司下达的目标任务，我们都在努力着，不放走任何有购买潜力的顾客，为顾客带来方便的同时，有提高的门店的销售 
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