
沙河源店12月1号进社区熬胶活动总结如下：
1)在搞活动前，我们片区片长邀请厂家就组织了一场天胶的产品知识培训，因这次较之前几次都讲得特别细，如天胶生产时间要多长，并且叫了我们如何用成本价来核算，和如何辨别真伪等，我们在学习后又加强消化，对该品种了解更加深切，也更加有信心。

2）活动前两天踩点，观察在什么时间段人气旺，要在什么地段最佳，经过考察在结合实际情况，我们选择了小区门口，和物管洽谈后，借用他们得电，我们的阿胶台展示在与小区门口的街道上，对面就是公园口，人来人往的人较多，当我们摆好后在进行熬胶时，就吸引了一部分群体。
3）公司活动政策较好，让我们在推荐起来感觉更加有底气，一句话服务意识也增强，在活动前两天我就给顾客简介了活动内容，做了一句话营销，我们活动当天见了分效，在我们还未出动到社区时，这对夫妻就买了一套3+1。
4）在大家共同努力，群策群力，队员们团结一心，销售过程中尽心尽责，如顾客少时，发动大家到公园去发资料，与过客套进乎，还达成了一盒销售。
5）给店员打气，多给鼓励及激励他们，告知他们一定要利用好公司提供的活动机会，抓好销售争取多卖，早点完成目标任务。
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