营运部发〔2013〕044号                 签发人：张林全
“桐君阁第二届冬季养生文化节”大型促销活动方案

活动主题：桐君阁第二届冬季养生文化节

活动口号：滋补养生，健康中国！

活动时间：第一批  2013年12月13日—12月15日

          第二批  2013年12月16日—12月18日

活动周期：3天

参与门店：

第一批   旗舰店，沙河源店,邛崃中心店,光华店,崇州中心店,怀远店,人民中路店,双林路店,龙潭西路店,民丰大道西段店,成华区二环路北四段药店,羊子山西路店,都江堰店,华泰路店,华油路店,营兴街,杉板桥店,万科路店,新津邓双店,新乐中街店,交大路第三药店,大源北街店,青浣花滨河路店,大邑富民路店

第二批   红星店,西部店,浆洗街店,温江店,送仙桥药店,滨江东路店,光华村街店,五津西路店,金丝街店,三江店,府城大道西段店,金带街药店,清江东路店,枣子巷店,十二桥药店,一环路南一段药店,大邑通达东路五段药店,大邑内蒙古大道药店,新繁店

活动内容：

会员专享；集金元宝；换电热水壶或金丝枣
活动细则：

1、会员专享，全场不再积分
2、⑴活动期间会员消费满68元以上即可获赠“金元宝”1个。积满3个“金元宝”可兑换抽纸1提，集满5个“金元宝”可兑换电热水壶1个或金丝枣1袋，以此类推。

   ⑵旗舰店活动期间会员消费满68元以上即可获赠“金元宝”1个。积满2个“金元宝”可兑换10元红旗券1张，集满9个“金元宝”可兑换50元红旗券1张，以此类推。
3、活动期间内“金元宝”可当现金券使用，一个金元宝可抵用6元。
活动操作：

1、此次活动只争对会员享受，会员消费时必须输入会员卡才能识别活动内容，全场不再参加积分。
2、小票以单张收银条计，可累计，不拆零（如：单张小票消费200元，及可兑换2个金元宝），一张小票最多只送8个金元宝（系统收银时自动弹出金元宝）。

3、特价品种、医疗器械、贵细和化妆品不参加送金元宝。

4、特价品种、特例品（打折商品、补肾益寿、美美、天胶、太极钙）、贵细、广告商品不参加使用金元宝。

5、“金元宝”活动期间内门店盖章和门店负责人签字才有效。

6、“金元宝”兑换礼品时间为活动期间三天时间，活动一完即不再兑换礼品。 
7、活动期间每个“金元宝”可抵用6元，当次不可抵用。“金元宝”除特价品种（活动期间特价品种及会员日特价品种）外可购买其他任意药品。使用时间：2013年12月16日~1月12日。

8、金元宝的管理及使用注意事项

管理： 

门店应对金元宝数量做到帐货相符，在赠送金元宝的同时并做好台账登记，门店店长为第一负责人，应对门店做好监督管理。片区主管负责核对片区内门店金元宝数量是否相符，发现帐货不符的门店，对门店店长进行现金罚款6元/个。营运部在抽查核对门店金元宝数量时，发现帐货不符的，对片长进行现金罚款10元/个。罚款均在7日内交到营运部。

使用注意事项：

⑴、门店将使用后的金元宝与收银小票装订在一起，未装订的对店长进行现金罚款20元/张。

⑵、市区片长在活动结束一周内将门店使用后的金元宝与收银小票（必须是1:1装订好的）收集交到营运部，郊县片长在活动结束两周内将门店使用后的金元宝与收银小票（必须是1:1装订好的）收集交到营运部；营运部将对使用的金元宝进行核实。超出时间将罚款20元。

超低特价（公司从11月27日开始为活动门店铺货）
活动操作：系统自动识别。以下产品均不参加送和使用金元宝活动。（一张会员卡可购2个品种，每个品种限购2盒）
	货品ID
	货品名称
	单位
	规格
	产地
	最高零售价
	特价

	78
	阿莫西林胶囊
	盒
	0.25gx50粒
	哈药总厂
	8.5
	4.9

	265
	多潘立酮片(吗丁啉)
	盒
	10mgx30片
	西安杨森
	15.9
	9.9

	508
	复方黄连素片
	瓶
	30mgx100片(糖衣)
	四川绵阳制药
	4.8
	2.5

	830
	氯霉素滴眼液
	支
	8ml:20mg
	四川泰华堂
	1
	0.1

	832
	复方醋酸地塞米松乳膏(皮炎平软膏)
	支
	20g
	华润三九
	8
	5.9

	1256
	通宣理肺丸
	袋
	6gx50袋
	四川绵阳制药
	0.5%
	0.1

	1486
	感冒清片
	瓶
	100片(薄膜衣)
	白云山总厂
	5.6
	2.8

	1637
	感冒灵颗粒
	盒
	10gx9袋
	华润三九
	10.5
	5.9

	1827
	马应龙麝香痔疮膏
	支
	10g
	马应龙药业
	7.8
	4.8

	1902
	鲜竹沥
	瓶
	100ml(塑料瓶)
	四川通园制药
	1.5
	0.5

	2025
	非洛地平缓释片(波依定)
	盒
	5mgx10片
	阿斯利康
	33.3
	22.5

	9984
	医用棉签
	袋
	40支Ⅰ型
	成都卫材厂
	0.7
	0.1

	10365
	三黄片
	盒
	24片x2板
	河南百泉制药
	3.8
	1

	6451
	阿司匹林肠溶片
	瓶
	25mgx100片
	西安博华
	1.5
	0.8

	10969
	多维元素片29
	瓶
	60片
	惠氏制药有限公司
	66
	48

	11842
	西瓜霜清咽含片
	盒
	1.8gx8片x2板
	桂林三金
	4.5
	2.8

	25391
	汤臣倍健蛋白质粉
	瓶
	455g
	广州佰健(广东汤臣倍健)
	348
	298

	55824
	健胃消食片
	盒
	0.8gx8片x4板(薄膜衣片)
	江中药业
	7
	4.5

	560
	盐酸二甲双胍片
	瓶
	§0.25gx48片(薄膜衣)
	北京中惠
	2.5
	1

	50495
	麝香壮骨膏
	盒
	5贴x2袋x10袋
	阿坝九寨沟天然药业集
	3.3
	1


保健品活动

汤臣倍健 8.8折 （系统识别，参加赠送和使用金元宝活动）
2、千林买二送一 （有老包装门店参加此活动，买新包装送老包装。系统自动弹出ID9903589的千林赠品一瓶，具体赠送的老包装品种由门店做好台账登记，厂家会根据登记品种进行补货。）
3、自然之宝 78元 购 2瓶  （原价就是活动价，直接下账即可）
ID：125676  水果提取物咀嚼片（优惠装）

125677  大豆磷脂软胶囊（优惠装）

医疗器械活动（系统识别，不参加赠送和使用金元宝活动）
血糖仪、血压计  8.8折  
有“氧”过冬 —— 制氧机 （3款特价机）

	货品ID
	货品名称
	单位
	产地
	最高零售价
	特价

	41432
	制氧机7F-3
	台
	江苏鱼跃
	3180
	2680

	42087
	制氧机7F-3（带雾化）
	台
	江苏鱼跃
	3450
	2980

	25440
	制氧机7F-3A
	台
	江苏鱼跃
	3860
	3380


特价活动

	货品ID
	货品名称
	单位
	产地
	最高零售价
	特价

	103562
	电子血压计BP3BXO-A
	台
	迈克大夫
	398
	325

	18536
	购九安血糖试纸送血糖仪
	


疗程服用 省钱 效果佳（除了葡萄糖酸钙锌口服液和杞菊地黄丸是厂家配送赠品，门店自行手工赠送。其他品种系统识别）
	货品ID
	货品名称
	单位
	规格
	产地
	疗程
	促销活动
	一句话促销语

	1804
	鼻窦炎口服液
	盒
	10mlx6支
	重庆桐君阁
	6盒
	疗程只需98元
	鼻窦炎口服液专业治疗鼻炎！

	6943
	补肾防喘片
	瓶
	◆100片
	重庆涪陵制药
	10瓶
	疗程8折销售
	发时治肺，平时治肾

	39103
	葡萄糖酸钙锌口服溶液
	盒
	10mlx24支
	澳诺(中国)制药
	3盒
	疗程买三送二
	酸酸甜甜口感好，宝宝喜欢助长高！

	83266
	杞菊地黄丸
	盒
	6gx12袋(水蜜丸)
	太极绵阳
	6盒
	疗程买5送1
	视物不清，快用杞菊！

	114711
	咽炎片
	盒
	0.25gx15片x2板(糖衣)
	成都迪康
	5盒
	疗程8折优惠
	慢延舒宁专业治疗慢性咽炎

	42606
	银杏叶片
	盒
	19.2mg:4.8mgx96片(薄膜衣)
	深圳海王药业
	3盒
	疗程8.8折优惠
	纯度高、服用少、更实惠

	74380
	六味木香胶囊
	盒
	◆0.42gx12粒x3板
	成都新希臣
	5盒
	疗程买四送一
	理气、消食、促进胃动力

	69234
	归芪生血颗粒
	盒
	◆6gx6袋
	太极涪陵制药
	15盒
	疗程买七送八
	中国第一个口服美容植物药


中药活动（除贵细外，其他中药类产品参加赠送和使用金元宝活动）
中山中智破壁系列   一瓶8.8折（系统识别），购组合套包8折（门店手工折扣）

套包组合明细：

	效用
	组合品种
	一句话营销

	养生配方
	西洋参+丹参+三七+石斛
	有病治病，无病养生，中老年人的健康福音 

	美容配方
	党参+黄芪+当归+天胶粉
	气充血足，美盖西施 

	补气配方
	党参+黄芪
	君子之配，正气之源 

	补血配方
	黄芪+当归
	五份黄芪一份归，补气生血效最威 

	体虚多汗
	黄芪+山药
	气足则身强，身强则汗止 

	感冒、上呼吸道感染咽喉不适
	西洋参+石斛
	补气养阴，一身轻松 

	慢性胃炎调理
	石斛+黄芪+山药
	补气养阴，保“胃”到底 

	高血压、高血脂人群
	山楂+丹参+三七
	三山丹，不简单，降血脂（压），赛神仙 

	健脾补虚配方
	党参+当归+山药
	健脾保胃，增强体质

	预防冠心病
	丹参+三七
	活血通脉，血管清道夫


2、赶黄草 （手工赠送，并做好台账登记，不参加用金元宝）
 ⑴、买一送一（买一盒零售价268元的赶黄草（ID121618）送拉斯维康系列产品任选一瓶或买一送二（买一盒零售价268元的赶黄草（ID121618）送价值28元的1.6g*5袋的赶黄草二盒）。只能二选一不同时送，切记!切记!
 ⑵、买一送一（买一盒零售价118元的赶黄草（ID108669）送价值28元的1.6g*5袋的赶黄草一盒）。

 ⑶、买二送一（买二盒零售价118元的赶黄草（ID108669）送拉斯维康系列产品任选一瓶。

3、大枣  买一送一（桂圆干ID110260）；买二送二（银耳ID54244和桂圆干）  （大枣ID：127753、127755、127752）（系统识别）
4、道缘堂系列一件9.5折（系统识别），二件9折（手工折扣，并做好台账登记），三件以上8.5折 （手工折扣，并做好台账登记）
七、冬季养生 补血补肾（系统识别）
天胶   买一盒95折，买二盒85折，买四盒75折，折后再送价值60元地道优质辅料包一份并可以免费熬胶。

补肾益寿   买一大盒（3小瓶）送一个小瓶（24s） 

太极钙    买一送一

广告品种（系统识别，不参加用金元宝）
    鸿茅药酒  买一件只需1180元，并加送床上四件套

香丹清    298元/盒

曹清华    468元/盒  买三盒送红外线治疗仪

九、促销氛围营造

1、统一设计制作吊旗、气球拱门

2、统一打造冬季养生节专区、疗程用药

疗程用药品种统一用花车按疗程捆绑陈列，每个疗程用药都必须陈列出来，并张贴“服用提醒：5个正确”的爆炸花。

要求：A类门店每组疗程至少陈列4组，B类门店每组疗程用药品种至少陈列3组，C类门店每组疗程用药品种至少陈列2组。

统一播放促销活动语音以及店堂音乐

统一按照附表内的疗程用药POP格式书写
统一熟记品种一句话促销
十、考核方案

1、此次活动以门店为单位进行考核，仅计算参加活动门店的销售数据。以11月7日至11日期间日均销售数据为参考进行对比（此时段公司各门店无大型促销活动,对比期间如门店有单店活动，请予营运部陈晓莉处报备）。
2、罚款：活动期间销售未增长的门店给予以下处罚

⑴未达销售目标的门店罚款200元/家

⑵负增长的门店罚款400元/家并到营业部背书。

奖励：

因久光制药厂家向公司活动DM单提供了赞助费所以门店在完成复方水杨酸甲酯薄荷醇贴剂（ID127512）基本任务的情况下，以销售增长比例排名的形式进行奖励。（1~4组门店活动期间基础任务5盒，5~9组门店活动期间基础任务3盒，10组门店活动期间基础任务1盒）
⑴各门店根据附表内的分组，每组销售增长比例排名第一、毛利率不低于参考日期间的平均毛利率2%的情况下，分别奖励门店500元。

⑵旗舰店在毛利率不低于参考日期间的平均毛利率2%的情况下，增长比例达到15%以上，奖励300元；增长比例达20%（含）以上，奖励600元。

分组列表

	组别
	门店
	日均销售
	组别
	门店
	日均销售

	1
	浆洗街店 
	13608.60 
	6
	枣子巷店 
	4399.90 

	
	光华店 
	13495.31 
	
	滨江东路店 
	4310.85 

	
	西部店 
	12825.44 
	
	人民中路店 
	4236.97 

	
	邛崃中心店 
	12401.19 
	
	送仙桥店 
	4027.51 

	2
	光华村店 
	8451.80 
	7
	都江堰店 
	3932.93 

	
	民丰大道店 
	8171.63 
	
	新都新繁店 
	3926.17 

	
	华泰店 
	7623.60 
	
	新津邓双店 
	3901.56 

	
	红星店 
	7097.72 
	
	大邑富民路店 
	3864.48 

	
	沙河源店 
	7028.87 
	8
	三江店 
	3727.93 

	3
	双林路店 
	6849.07 
	
	金带街店 
	3655.54 

	
	十二桥店 
	6595.41 
	
	大邑内蒙古大道店 
	3529.32 

	
	府城大道店 
	6540.96 
	
	清江东路店 
	3462.38 

	
	万科路店 
	6206.51 
	9
	二环路北四段店（汇融名城） 
	3436.97 

	4
	崇州中心店 
	6175.54 
	
	浣花滨河路店 
	3179.77 

	
	羊子山西路店（兴元华盛） 
	6122.48 
	
	大邑通达店 
	3176.51 

	
	华油路店 
	5322.34 
	
	一环路南一段店 
	2862.67 

	
	温江店 
	5087.79 
	
	龙潭西路店 
	2649.22 

	
	新乐中街店 
	5013.11 
	10
	大源北街店 
	2445.27 

	5
	交大三店 
	4704.97 
	
	杉板桥南一路店 
	2076.63 

	
	五津西路店 
	4613.88 
	
	营兴路店 
	1151.86 

	
	金丝街店 
	4588.04 

	
	怀远店 
	4528.19 


销售目标

第一组      活动期间销售增长比例达15%

第二~四组   活动期间销售增长比例达20%

第五~九组   活动期间销售增长比例达30%

第十组      活动期间销售增长比例达40%

活动前检查

    各门店根据活动准备情况自查表（见附表)，在活动前一天中午12:00前填写好后传回营运部，营运部将会在下午通过电话抽查门店员工活动知晓情况以及对门店现场抽查门店布置情况及执行力。

     四川太极大药房连锁有限公司营运部

二O一三年十二月五日
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