                             天胶成功销售案例

  今天，进来一位阿姨，56岁，有少许的白发。进门就说有没有东阿的阿胶，我们面带微笑的对阿姨说有并且立刻把东阿的阿胶拿到阿姨的面前。关切的问阿姨你是一直都在吃东阿胶吗？ 阿姨说是的。而且效果还很好。我说阿姨阿胶效果肯定好，补血润燥，美容养颜，延年益寿 。要是你能吃上等的阿胶的话效果会更好。

   我又详细的询问了阿姨你有没有睡眠不足，头晕头痛，阿姨回答说有一点以前还要厉害一些现在已经好多了。我给阿姨讲了以前我妈妈的睡眠也是严重不足，公司给我们发了一盒天胶我就将其做成固元膏并在里面加了酸枣仁。我妈妈吃了后我从每天只能睡3小时现在每晚都能正常睡眠了。最关键的是白发竟然减少了，在说的同时立刻搬来了我们的阿胶鉴别仪，把天胶放在上面照了一下，并给她讲最正宗的阿胶照了后会显示色如莹漆，光透如琥珀，顾客看后觉得我们我们的阿胶透光度好不愧是上等的阿胶。在加上我和她平时就很熟悉她就相信了。在加上顾客本来就很相信我们太极的品牌。顾客决定先买一盒试一下，然后我们就给顾客宣传我们的促销政策可以买三赠一还可以免费熬胶，在加上顾客是刷卡购买就毫不犹豫的购买了3合。

   最后我总结一下，公司给我们配了阿胶鉴别仪，使我们太极的阿胶成为是看的见的上等的阿胶，。由于我对我们的产品非常自信，我妈妈亲自吃过效果非常明显，我在给顾客推荐的时候信心十足，我是在把健康带给顾客，我们太极是送健康的使者。还有就是每天人多的时候炒芝麻和熬胶来吸引顾客进店。

