工作总结
就10月25日至11月25日，我的重点品种任务完成情况：
太极钙   任务2瓶    实际0瓶  

       美美     任务3盒   实际0盒

      熊胆薄荷  任务5盒   实际1盒

      补肾益寿  任务4盒   实际7盒

根据以上数据，总结：下个月要努力销售太极钙、美美和熊胆薄荷。具体方法为，对于主动购买钙的顾客，先向其推荐毛利高的钙，如果顾客在意其价格，便再向顾客推荐太极钙。在遇见顾客购买跌打损伤等骨伤药品时可以向顾客推荐太极钙，联合用药，增强疗效。对于购买感冒药的顾客，尤其是感冒所引起的上呼吸道感染或咽喉不适的顾客，可以向其推荐熊胆薄荷含片。对于女性顾客，可以适当向其推荐美美，遇见前来购买补益类或妇科类药品的顾客，也可以向其推荐美美。
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