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10月会员任务完成情况通报

为提高门店会员销售笔数占比，充分挖掘会员潜力，增加门店的销售，营运部与2013年11月6日下发了营运部014号文“关于门店会员发展及会员销售笔数占比考核方案的通知”，对各门店每月的新会员发展数量及会员消费占比进行了任务考核，现将10月各门店会员任务完成情况通报如下：

总销售数据：（各门店完成情况见附表）

1、10月会员消费笔数占比完成任务门店：7家

2、10月新增有效会员任务完成门店：36家 
二、各项增长突出的门店：（各门店完成情况见附表）

1、新增有效会员排名前三的门店：

1）A类店：邛崃中心店、羊子山西路店、光华店

2）B类店：新都新繁店

3）C类店：大邑安仁千禧店

2、门店会员消费笔数排名前三的门店（未满足奖励条件）：

    成华区玉双路店、新都区马超东路店、龙泉大面店

10月门店会员消费笔数完成既定任务的门店，都为公司的中小型门店，请大型门店在下月中努力，完成公司任务。
活动总体奖励

根据考核方案的评奖条件，10月按ABC类门店分类，新增有效会员排名满足考核条件的有5家门店3家片区，对前三名进行奖励：

    1、新增有效会员排名前三的门店及片区
1）A类店：邛崃中心店       奖励50元

       羊子山西路店      奖励40元

       光华店            奖励30元

2）B类店：新都新繁店     奖励50元

3）C类店：大邑安仁千禧店 奖励50元

4）片区：邛崃片         奖励基础管理分5分

         都江堰片        奖励基础管理分4分

   2、门店会员消费笔数排名前三的门店：无
希望各门店重视门店新会员的开发及老会员的维护，争取创造更加优异的销售业绩！
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