新津邓双店11月总结
1.销售
	
	11
	

	总销售金额
	120023.69
	

	笔数
	2688
	

	客单价
	44.6
	


2.单品完成情况：
天胶销售6盒，美美销售45盒，太极钙50盒，熊胆68盒，赶黄草1大2小，补肾11盒。

3.12月增量措施：

A，积极组织一次熬胶活动，抓住冬季滋补旺季努力销售天胶、美美。

B．争取再搞一次广场活动，提升销售，完成公司规定的任务。
C.各项单品任务及奖励分配到人头，积极调动员工的积极性，使门店任务得以完成。

4.门店存在的问题：1.天胶熬胶电磁炉和锅未配备。
2.门店体重秤坏了，维修部起，希望换个新的。

3.灯管问题一直未解决。
