                                上月工作总结（10.26-11.25）
一：任务完成情况

	上月任务
	实际完成
	本年任务
	实际完成
	毛利任务
	实际毛利完成
	毛利率

	155000
	22.49
	185.5万
	171.88万
	69719
	67778.12
	30.14%


二：会员完成情况
本月会员任务？实际新增会员？会员销售占比？
本月会员任务50个，实际新增会员77个，会员消费占比26.11%
三：单品完成情况及采取的措施。单品任务有何问题？

天胶、美美、补肾、太极钙、熊胆、睡好
天胶完成：6盒    现在任务每天两盒，对于我们这儿很困难，主要消费群体大多为工业园区，年轻人，对于他们来说价格方面就有一定的难度
美美完成：1盒，
补肾完成：19瓶
太极钙完成：45瓶
熊胆完成：222盒
睡好完成：6盒
四．本月工作做了哪些增量措施？工作中遇到的问题？需要公司解决的问题？工作意见和建议？
1，加强了联合用药，增加了客单价，这个月有一笔团购，增加了一定的销量，冬季养生的季节，大家都加强了养身中药的推荐。2，遇到的问题，就是货品供应问题，现在限制门店手工请货，导致一些急缺货品无法及时供应而损失顾客，还有很多常用药，公司经常缺货，导致门店无货，因此使顾客对我们失去信心。3,希望公司能很好的解决供货这一块的问题，保证货品充足。
                        本月工作计划

一；为完成全年销售任务有何冲量措施？工作如何开展？计划开展广场活动或社区活动几场？预计活动效果？

加强单品销售，根据季节天气推荐保健品，增加销售，提高毛利，制定每天任务，任务分配到每人身上，计划开展社区活动一场，预计活动效果一般般，因为这边没有小区住户，活动效果一般都不太好。
二：如何完成天胶销售？有何措施？

加强天胶知识的了解，加强推荐，分配任务到每天每人，善于观察便于推荐，

