
店长不在的活动方案
1、 买赠

电话通知会员顾客，来店消费后可有小礼品赠送以提升来客数

2、 结合前期疗程用药的优惠活动，在顾客进店后，可着重介绍疗程用药的必然性。以提高客单价
3、 在顾客多时可以拿出以前发放的天娇在门店熬制，以吸引顾客

