         社区平价店营销试点方案
大体思路：

1. 时间：2013年10也10日—12月31日（时间以营业部下发的通知为准）

2. 门店氛围营造方式：制作社区平价药房KT板，放置在店橱窗显眼位置；货架安装白色底板并在货架第一二层印上健康世界太极无限的宣传语；门店制作新的分类标识牌：PVC加双头夹；腰线被容改为LOGO为太极大药房社区平价店（蓝底黄色）；粉色气球拱门；每一到二周更换会员特价DM单和海报；吊旗换成 有’降’字字样；更具具体门店包转柱子、墙体、花车等营造“特惠区”“热卖品”等    落实人：杨雯雯
3. 销售任务按照1-8月实际销售制定每月新的销售任务，每月递增划分销售任务到每个店员，张贴在店内。
4. 团队激励：对完成销售任务和毛利任务的门店，每月奖励团队奖金400元。每月评选出第一名销售之星（4家门店店员评比）以ID号销售来评选，奖励第一名200元
大体内容就这些，具体活动内容营业部会发邮箱通知
