        2013年双节中和朝阳店工作总结

一、中秋节  
	门店
	总销售计划
	总销售实际完成
	笔数
	毛利

	中和朝阳店
	2500
	1958.54
	53
	465.4


二、国庆节

中和朝阳中秋节总计销售1958.54元，日销售652.84总体而言，销售不是很理想。
	门店
	总销售计划
	总销售实际完成
	笔数
	毛利

	中和朝阳店
	4070.77
	581.53
	85
	1349.14


中和朝阳国庆节节总计销售4070.77元，日销售581.53总体而言，销售很不理想。

1、 影响销售的主要原因：

2、 店里人手不多，显得店里很冷清。


3、 上的是早九晚六，错过了上班人群的高峰期。

4、 货品不够齐全，顾客不能一次性买足自己需要的产品。

5、 人员不稳定，让顾客没安全感。

