
大邑富民路店2013年9月总结

一、2013年9月主要销售数据

	数据
	2013年9月

	销售
	117947.08元

	毛利率
	28.68%

	利润
	33833.15元


分析：与上月销量相比上升4419元.
二.会员笔数及消费占比

	月份
	总笔数
	会员消费笔数
	客单价
	会员笔数占比
	总销售
	会员消费
	占比

	9月
	2053
	661
	56.36
	32.19%
	115721.29
	32492.78
	28.07%

	8月
	1838
	662
	61.76
	36.01%
	113528.38
	33442.97
	29.45%


三，各中类销售

	中类名称
	保健品
	医疗器械
	中药材
	

	9月
	7503.32
	5557.53
	10734.93
	

	8月
	5858.88
	3813.96
	6681.95
	


分析：各中类品种都是上升，尤其是中药材增加了3100元。
四,销售上升原因：
1，9月较8月，上升了4100元，主要原因是9月14日，9月15日两天做狂欢节活动（这两天销售近21000元）。
2.门店做了重点会员登记，并经常维护这些顾客，这些顾客消费比较稳定，本次狂欢节活动，这些顾客的销售也占比较大的比例。
3.由于仓库的到货率提高了，所以门店的备货更充分了，品种也更齐全了。

四，增加销量的措施：
1. 不断开发新会员的同时，也要维护好老会员，让会员及时，真切的享受到会员权益。
2. 多做货品分析，增加备货数量。
3. 多写一些有利于销售的POP。
4. 鼓舞员工士气，提高销售激情，争取10月能100%的完成任务。
5. 争取在10月做一场大型的广场活动。


