
10月工作总结：
1. 积极根据督导检查的问题整顿门店基础工作，从卫生到各项记录标准逐一整改

2. 比较成功地完成了片区三家门店的活动

3. 门店滋补养生冬季陈列全部轮换，并备足了货源

4. 确定了门店冬季单品和中药的销售策略和任务，并到门店后立即跟进和现场指导，帮助一起完成并超额任务。

11月工作计划：

1. 根据品类进行管理确定陈列位置比列

2. 控制库存，解决滞销和效期

3. 继续抓单品和中药，尤其是天胶的现场宣传，辅料的跟进配备
4. 人员的培训

5. 实习生销售的重点跟进，晋级员工的销售跟进

6. 门店关于POP。爆炸花的宣传认识和意义布置整顿

7. 员工在工作中的细节整顿（收银台站姿，接电话问题，加班问题）


