1、 10月8日片长会议会议时间：

2、 10月8日早上9：30

3、 会议地点：太极商务宾馆二楼

九月总结1做每店的把门店销售落实到每位员工身上。在九月19号前检查所有店都落实，并对落实情况和每人具体多少任务，进行了抽查。
2.对每店季节性商品陈列做了要求，并进行了陈列。

3主要抓了8月份门店基础出现的各项问题，在九月有了明显的提升。

一．10月计划
1， 对每店员工进行中药配方的培训，并考核

2， 新泰西路和新繁店进行活动

3， 对新来实习员工进行考核。

                         二． 中秋活动
新都片8月16-21号，销售635432.。9月16-21号销售71281.7，实现销售增长12%

其清白江和三河场在活动期间销售下滑，只要三家店增长，其增长最明显的是新繁和新泰西路。新泰西路增长87%

三．国庆活动
新都片国庆活动，8月28-30销售28472,  9月28-30销售46082，实现销售增长61.8.每个店增长都比较好。
1. 中秋活动时间有点长，活动品种单一，力度小

2. 国庆活动力度比较大，并且时间短，会给顾客造成紧张感，时期产生消费的欲望更强烈。

四．对10月份的活动意见
1. 每次活动应该对赠品和活动商品做充分准备，

2. 时间不宜过长

3. 做些滋补商品的活动，体现养生和进补。

五．听取公司对做低价门店的意见和预想。
