
大邑围城北路店10月总结
一、2013年10月主要销售数据

	数据
	2013年

	销售
	43744.65

	毛利
	13020.98

	利润
	29.76%


分析：与上月销量相比上升了3852.59元
1.会员笔数及消费占比

	月份
	总笔数
	会员消费笔数
	客单价
	总销售
	会员消费
	会员占比

	10月
	585
	339
	74.77
	43744.65
	29802.83
	68.12%

	9月
	634
	310
	62.92
	39892.06
	22632.9
	56.73%


2.重点品种销售情况（岂止27日销售数据）
	品名
	任务（月）
	实际销售
	差额
	完成任务率

	补肾益寿胶囊（10月1日—10月31日）
	16瓶
	11瓶
	-5瓶
	68.75%

	复方熊胆薄荷含片（9月26日—10月25日）
	30盒
	24盒
	-6盒
	80%

	太极钙（10月16—10月31日）
	7瓶
	5盒
	-2盒
	142.85%

	美美（10月16日—10月31日）
	22.5盒
	0盒
	-22.5盒
	0

	天胶（10月16日—10月31日）
	1.25盒
	3盒
	2盒
	240%

	赶黄草（10月1日—10月31日）
	2盒
	2盒
	0盒
	100%
	



二、销售分析：
1、从总体来看9、10月的销售同期相比较， 10月销售有所上升，但客单笔数下降，客单价上升了，主要上升的是保健品，比9月上升了869.9元

2、中药袋装销售有所上升，但不大，只上升了73.07元，没有达到公司下达的指标任务，其原因相同产品比其他药店贵，再是搭配销售不理想。
3、单品销售和上月相比没有提升，其原因是客源有限，需求量也有限。

三、增加销量的措施

1. 认真学习标准化和药学服务手册，加强病种组方的学习，联合销售，增强销售技。
2. 做好收银台一句话服务，和当季品种的销售，努力做好二次销售

3. 把中药饮片准备充足，搭配销售，多做滋补类药和保健药的宣传销售提高销量。
4. 对重点品种组织大家学习，了解商品性能才能更好的销售，努力把公司的重点品种的销售   做好。
5. 每天选取几名会员进行维护，并新增有效的新会员。

6. 每周对店员销售排行进行评比，像销售好的店员分享成功经验，提高大家的积极性。

