
10月28日片长会议资料
1、 会议内容：

1． 上次工作计划落实情况及11月计划。

2． 总结这次主题活动（10.24-25冬季养生节活动），除数据外（要求写活动的好坏）。

     4、各片区重点门店冬季大会战增量措施实施。

     6、各片区汇报片区3个月和6个月不动销品种的个数、金额及前三名品种名称。

	不动销
	个数
	金额
	前三名品种

	3个月
	1950
	89400
	制氧机、鸿茅药酒、血糖仪（卓越）

	6个月
	 
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


 7、各片区需公司解决的问题。

 8、重点品种任务及完成情况
单品任务销售情况：

补肾销售：34瓶     金额：2396.36    完成率42%

太极钙销售：66瓶   金额：3229       完成率58%
天胶销售：8盒      金额：3229.7      完成率40% 

美美销售：80盒     金额：1445       完成率10%

睡好片销售：39盒  金额：1066.65   熊胆薄荷含片：163盒  金额：1711.38
中药任务完成情况：                                          单位/万
	门店
	任务
	销售
	完成率
	中山中智

	五津西路
	0.75
	0.57
	76%
	0.057

	邓双
	0.54
	0.77
	142%
	

	正东
	0.29
	0.29
	100%
	

	外西
	0.21
	0.13
	61.9%
	

	兴义
	0.20
	0.08
	40%
	


从以上数据分析，新津片区10月中药销售任务1.98万元，实际完成1.84万元，完成率92.9%，10月份赶黄草销售：20盒 金额：2642.3 完成率89.5%，10月份中药销售完成较好的门店：邓双店，其原因是邓双店之前做广场活动顾客预订了13件，故在10月中药超额完成。相反，中药完成任务较差的门店，兴义、外西街店，其原因是人流量较少，顾客需求量低，员工缺乏销售中药积极性，导致中药销售较低。

