关于召开10月28日片长会议的通知

一：上次工作计划落实情况

10月计划

1：羊马店销量提升

怀远店老员工和该店实习生交换过去帮扶一个月，带动学习，拉回老顾客---由于怀远店24.25号中药养生节活动，故交换从26号开始 销售数据还未统计

10月羊马店广场活动策划，帮扶---由于时间和养生节活动冲突，片区人手调配不过来---延期到11.2号和4号
2：片区整体收银台，端头应季节品种陈列整改---品管部发了新的陈列标准，和收银台品种--已基本调整完
3：秋冬应季节中药培训，POP培训---10.10号进行了中药秋冬季节培训，片区2013.9.26-10.23日中药合计销售2.8387万  去年同期1.4944 同比增加：1.3443万  POP对店长进行了培训--要求每个店长写了秋冬养生的海报并传片区邮箱，书写整体得到了提高
11月计划。

督促各门店加强品种动销率，较少库存倍数
做好10.26-27的中药养生节活动 力争两天销售2万元  ， 11月2号4号羊马店广场活动
抓好本季节补益类产品销售：通过调整货位，空盒陈列营造气氛，培训抽背等方式，特别是天胶，美美
二：总结这次主题活动（10.24-25冬季养生节活动），除数据外（要求写活动的好坏）。

9.1-9.6日销售：21536.88/6=3589.48元   增长40%=5025元

实际销售17209.12/2=  8604.56元  实际增长=139.7%  其中美美销售：819元  天胶：6975元  

会员不计分，得罪部分会员，把会员挂在第一位

换购的东西不太因季节，对郊县门店，口罩太贵

 四：各片区重点门店冬季大会战增量措施实施。（已于前几天发营业部邮箱）

     5、督导宣布近期门店检查情况。  

     6、各片区汇报片区3个月和6个月不动销品种的个数、金额及前三名品种名称。（见后表一）

      7、各片区需公司解决的问题。

8、重点品种任务及完成情况（如：天胶、美美、太极钙、补肾益寿等）见表二

 9：片区及各店中药完成情况(任务，销售，完成比例）   见表三 

