        10月 府城大道西段    店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间： 2013.10.24---2013.10.25              

活动主题： 滋补养生节活动                    

主要活动内容：  全场会员满58送滋补汤料一包，满128元送金丝枣一包，满198送银耳一包，满268元送特级枸杞一袋。                                               

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年10月24日~10月25日与2013年9月24日~9月25日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	349笔
	69.92元
	24402.94元
	6498.6
	26.63%
	28.8%

	上月同期数据
	306笔
	61.2元
	18727.77元
	6403.27
	34.2%
	23.1%

	对比结果（%）
	   14.1%
	14.25%
	30.3%
	     1.5%
	-22.1%
	24.68%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。2013.10.24—2013.10.25与2013.10.17-2013.10.18）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	  349笔
	69.92元
	  24402.94元
	6498.6
	26.63%
	28.8%

	活动前一周数据
	     329 笔
	44.2元 
	14541.12元
	4094.24
	 28.2%
	25.2%

	对比结果（%）
	6%
	58.2%
	67.82%
	58.73%
	-5.6%
	    14.29%


活动期间新增会员   23    人

活动期间，pm2.5口罩换购了两个，复方板蓝根换购了一袋，健脾补虚中药套包销售一个（当归，党参，山药）
活动期间滋补汤料送出了60袋，金丝枣送出了12袋，银耳送出了4袋，枸杞送出了7袋
特价品种销售：百合3个，当归2个，枸杞1个
二、活动总结

全场只要满58就可以赠送滋补汤料一袋，不论是不是会员，这样就抓住了一些不愿办会员卡的消费者消费，中药特价也是很吸引顾客的，满58加10元换购板蓝根，加25元换购pm2.5口罩一个，都是很不错的，因为板蓝根是家里常备需要的，所以这个对顾客吸引还是满有的，冬天到了，买口罩的人也多了，换购口罩的活动也是很好的，但是这次活动，我们店换购的商品数量较少，源于自身宣传不到位，有时候一忙就只为顾客宣传了满58可以送一袋滋补汤料，而忘记了给顾客宣传可以换购的特惠，这次活动中，不足的就是对于赠送的礼品问题，因为我们这边主要消费人群是后面工业园区的上班族，他们大多都是年轻人，都不自己做饭这些，所以滋补汤料对于他们来说诱惑力不是很大。
没有完成任务的原因：对于换购的优惠活动我们没有宣传到位，附近没有居家住户，主要客源来自于后面工业园区，活动时间客流量无法增加很多，导致活动任务无法完成。
