                           翔凤路店10月工作总结和11月计划

10月销售数据及重点品种任务
	10月任务
	10月销量
	任务完成率
	销售同比增长
	毛利率
	中药任务
	中药销售
	完成率

	9万
	9.3万
	103%
	11%
	32%
	3500
	4059.26
	115%


	太极钙


	赶黄草


	补肾

	天胶

	美美
	熊胆
	
	

	1-15任务


	销售
	任务
	销售
	任务
	销售
	任务


	销售


	任务


	销售


	销售
	
	

	5瓶
	8瓶
	472元
	592元
	24瓶
	16瓶
	3盒
	0盒
	3120元
	0元
	65盒
	
	


10月任务9万，销量已达到3100元每天，我们的保本点日均3000，中药任务，赶黄草任务已完成。补肾还差8瓶，太极钙9.16-30任务10瓶，截止25已完成7瓶。美美天胶任务还很艰巨。加强天胶，美美销售。
3个月未动销品种数475个，金额 25119，销售前三名品种   藿香正气口服液
金银花露，复方熊胆薄荷含片(熊胆舒喉片)
6个月未动销品种数 284 ，金额 13866，销售前三名品种鸿茅药酒，补肾益寿胶囊，藿香正气口服液
11月计划，首先完成11月总任务，和公司重点品种任务，加大美美，天胶的销售，加大重点品种培训，抓好会员，抓好销售，力争扭亏。开展多样化促销活动。加强表准化和药学服务手册的学习。
养生节活动总结：
	活动日期
	销售
	销售额增长
	毛利额
	笔数
	来客数增长
	补肾
	保健品
	中药

	10月24日
	5174.28
	207%
	1829
	50
	1.5
	0
	1479.7
	99.2

	10月25日
	5729.27
	230%
	1345
	51
	1.5
	9
	489.8
	221

	
	
	
	
	
	
	
	
	


1. 这次活动还是起得较好的效果，日均增长218%我们这边的顾客还是比较喜欢打折，发传单的时候都在问是不是8.8折。
2. 银耳，枸杞数量较少

3. 有很多金额够了的系统弹不出来赠品
4. 厂家较少，保健品保健品卖得少
5. 因为当时电话停机，当天到电信处理，没有打电话给顾客。活动前准备不够充分
