聚源店总结及计划
一、10月工作总结及11月计划：
数据分析：从2013年1-6月的销售数据分析,景中店各项经营指标完成率为85%或以上,销售额大幅提升,毛利额相应提升,交易笔数略有提高,客单价提升15个百分点,中药销售同期大幅提升.但今年在5月定额后距全年任务还有相当的距离,7-12月须完成48万才能达成全年目标,但我店有信心完成这一目标任务.

2、片区的经营措施：

（1）经营情况：

（2） 社区活动的组织情况：

（3）门店社保卡的销售分析：景中店1-6月社保消费共计107813元,最低2月为13921.3元,从数据分析,我店社保消费相对偏低,其因为我店地处客运车站与荷花池市场,周边固定住户较少,流动人口相对较多,针对上述情况及各种原因,我店将大力提升服务水平与业务技能,积极宣传会员制度并办理,进行各项宣传活动以提高影响力.

二、景中店10月24－25日冬季养生节活动情况：

1、管理方面：一,全面提升团队凝聚力, 取长补短,共同提高.二,提升店面形象,扩大影响.三,完善品类,提升增值服务.

2、经营数据的分析：从2013年1-6月的销售数据分析,景中店各项经营指标完成率为85%或以上,销售额大幅提升,毛利额相应提升,交易笔数略有提高,客单价提升15个百分点,中药销售同期大幅提升.但今年在5月定额后距全年任务还有相当的距离,7-12月须完成48万才能达成全年目标,但我店有信心完成这一目标任务.

三、门店3个月和6个月不动销品种的个数、金额及前三名品种名称：

1、门店3个月不动销品种有714个，金额7096.04元，前三名依次为复方苁蓉补肾合剂(御苁蓉)（17），太太美容口服液（22），太太静心助眠口服液（24）。

2、门店6个月不动销品种有492个，金额7096.04元，前三名依次为复方酮康唑发用洗剂（118555），复方苁蓉补肾合剂(御苁蓉)（17），太太美容口服液（22）。
  一,完成我店的退租工作,进一步降低经营成本.

二,完成我店员工自身业务技能,全员学习医药知识与公司重点产品的营销工作.

三,进一步完善服务水平,扩大我店周边影响力(加大社区活动与宣传).

四,加强产品结构调整,丰富品类,打造区域内品种最齐门店.
四、重点品种任务及完成情况

  聚源店9月26日－10月25日天胶销售2盒，金额930元。美美20盒，金额351元。太极钙10盒，金额484.55元。补肾益寿13盒，金额901.6元。本月完成率80%。
五、中药销售情况（包括任务、销售、完成率）

    聚源店9月26日－10月25日中药销售1159.24元，任务2300元，完成率50.4%。
六、门店需公司解决的问题
