赶黄草销售激励方案细则
一、目的
激励员工， 促进销售，提高中药材销售。
二、活动门店
108家门店
三、活动时间
2013年10月1日至2013年10月31日

四、促销方案
1、买一送一（买一盒零售价268元的赶黄草（ID121618）送拉斯维康系列产品
任选一瓶。
2、 买二送一（买二盒零售价118元的赶黄草（ID108669）送拉斯维康系列产品
任选一瓶。

	货品ID
	品名
	规格
	单位
	零售价
	活动内容

	108669
	赶黄草
	48g（1.6*30）
	盒
	118.00元
	买二送一

	121618
	赶黄草
	1.6*45袋
	盒
	268.00元
	买一送一


五、本月考核和奖励方案：
  1、提成政策：按销售额5%提成，谁销售谁受益，请店长做好统计工作，营运部每周通报销量，活动结束后结算。
2、全员销售：门店所有人员（中药人员、成药人员、收银员、医生）。
3、陈列要求：
①旗舰店要求必须陈列四个区域（收银台,超市货架端头第一层,中药区,花车）及以上（含三个）；其余门店必须陈列二各区域及以上（含二个）。
②陈列标准见后
4、考核与奖励：
①各门店9月保底任务见附表一，按销售金额考核，未完成任务的门店处罚100元，片区经理处罚50元。

②按超额完成销售金额排名进行奖励。奖励前三名门店，第一名100元，第二名和第三名各50元。
六、产品卖点：赶黄草------可以冲着喝的中药材
1、原料：来自四川古蔺县“乌蒙山原始森林”----无污染。

2、赶黄草被苗族世代习用，称为“神草”-----苗药。

3、赶黄草内含的“没食子酸”和“檞皮素”等成份，能保肝护肝和抗乙肝病毒。其神奇体现在三方面：预防和治疗肝病；降低酒精或药物对肝脏的损害；减轻宿醉的不适。
赶黄草品种陈列标准

要求多点陈列，各门店必须陈列在规定位置两个地方以上：

1、 中药货架：
1、 端头或货架第一层陈列。

2、 加爆炸签，爆炸签书写内容：店长推荐、买*送*、保肝护肝良药等

二、中药玻柜上方：小堆头加爆炸签。

三、收银台：一句话销售。

四、花车区域；堆头加爆炸签。

六、处方柜区域：堆头加爆炸签。

