
                      民丰西路店四季度增长方案

     金秋刚过马上进入寒冬。冬季是最好的进补时节，所以冬季我们准备以保健品和中药及贵细为主推产品。 
2013.7.1—2013.9.30我店总销售金额为679229.51元，完成总任务106.55%。其中药品销售金额为531239.16元，保健品销售金额为56359.32元，中药及贵细销售金额35900.83元，医疗器械销售金额为41115.48元，其他品种销售金额为14614.72元。
2013.10.1-2013.12.31我店总任务为637500元，目标任务为690000元。由于冬季主推产品为保健品和中药及贵细，所以本季度我店保健品销售金额增长5%，中药及贵细增长金额5%。
为完成增长金额我店准备做两次以保健品及中药贵细为主打的活动以达到增长目标。活动内容为：1全场满58元送拾元劵会员日折后满也可以送。2自然之宝买一送一；汤臣倍健满两百送一瓶原包装产品，买一瓶9折；千林买二送一。3中药材全场8.5折，贵细全场8.8折。4医疗器械全场8.5折。5中药套包组合。
通过活动我店希望能更好的完成目标任务，但由于附近新开了一家德仁堂会对我店销量产生影响，但我店员工会再接再厉争取完成目标任务。

