滋补养生节活动细则

活动时间：第一批10月24日至25日

第二批10月26日至27日

活动门店：42家门店，详见附表

活动主题：补气补血，胶熬秋冬

【活动内容】

主线活动一：买满58，滋补汤料带回家

   全场消费一定金额，送不同等级养生汤料或补益中药

满58元送价值10元滋补炖汤料1袋；

    满128元送价值15元金丝枣1袋；

    满198元送价值20元银耳1袋；

最高满268元送价值35元特级枸杞1袋；

★会员特价品种、保健品、单品优惠品种不参加，取消会员日，不积分；

★支线优惠活动不重复参加买赠；

门店操作：1、系统设置自动识别；赠送后，按要求填写礼品赠送登记表，做好台账登记；

2、个别品种未识别的，经确认未参加任何优惠活动，可以手工赠送，必须做台账登记。

	金额等级
	赠送品种
	规格
	产地
	采购价
	零售价

	满58元
	炖汤料
	
	成都锦天康
	2.1
	5

	满128元
	金丝小枣
	454g
	成都月月红
	7.5
	14.4

	满198元
	银耳
	100g、精制
	
	9.2
	20.5

	满268元
	枸杞
	特级250g
	成都月月红
	17
	32


主线活动二：全场换购活动
满58元    加10元换购复方板蓝根 一袋         原价15.5元

加25元换购绿盾PM2.5口罩一个      原价32元  

           加28元换购菊贡茶一盒              原价48.8元

（全场通用，不限品种）

门店操作：不限品种，参加过其他任意优惠活动后满58元，均可参加换购活动，门店进行手工优惠。

	换购金额
	换购品种
	货品ID
	原价
	考核价

	加10元
	复方板蓝根
	49969
	15.5元/盒
	8.4元

	加10元
	绿盾PM2.5口罩
	119406,119411,119413
	32元/个
	18.5元

	加28元
	菊贡茶
	126542
	48.8元
	19元


支线活动
一、【养生经典名方】详细品种见附表

养生配方：西洋参+丹参+三七+石斛            原价660元，套包价528元

         （中山中智系列，ID：124631，124626，124619,124627）
美容配方：党参+黄芪+当归+天胶粉250g        原价693元,套包价554.4元

          （中山中智系列，ID：124621,124620,124623,115733）

高血压、高血脂配方：山楂+丹参+三七          原价273.9元，套包价233元

          （道源堂系列，ID：84451,84100,84098）

健脾补虚配方：党参+当归+山药                原价105元，套包价89元

          （绵阳袋装系列，ID：67542,22409,67405）或（ID：23351,22409,67405）

注意：1、按以上配方内容进行搭配宣传，按套包优惠价格销售；

      2、美容配方内：天胶按250g配，顾客购买后，打粉装密封罐内；陈列时用天胶空盒配密封罐一起陈列；

养生配方套包ID号：9903889

美容配方套包ID号：9903890

高血压、高血脂配方套包ID号：9903891

健脾补虚配方1套包ID号：9903892（配当归片）
健脾补虚配方2套包ID号：9903890（配当归头）
门店操作：套包系统识别，可参加换购活动，不再参加买赠活动。
二、【特价品种】

1、特价中药
黄芪150g    ID74681    市场价40元，原价39.2元，特价28元

百合100g    ID75013    市场价25元，原价22.6元，特价18元

莲子100g    ID93487    市场价25元，原价24.7元，特价18元

当归100g    ID23351    市场价30元，原价29.7元，特价25元

枸杞子250g  ID48937    市场价42元，原价42元，特价32元

门店操作：系统自动识别。可参加换购活动，不再参加买赠活动。

3、特价复方板蓝根颗粒：两袋88折

复方板蓝根颗粒（桐君阁）          ID号35102

复方板蓝根颗粒（重庆中药二厂）    ID号49969

门店操作：仅限此两个品种，2袋起88折，手工优惠。可参加换购活动，不再参加买赠活动。

三、【保健品】

1、汤臣倍健系列         一件9折，两件85折

2、拉斯维康系列         买一送一

3、自然之宝系列         买二送一

佳汇泰系列           买二送一

千林系列             买二送一

门店操作：1、保健品系列以买高送低为原则，可以买送同一系列不同品种；

2、活动期间不输入会员卡，手工折扣，实现不积分，可参加换购活动，不再参加买赠活动。

    以上品种都为原装卖品
四、单品优惠买赠品种

1、天胶       买3送1

2、番茄胶囊   买3送1

3、美美（归芪生血颗粒）    买7送8     （15盒一疗程，疗程服用，效果更佳）

4、太极钙     买1送1

5、睡好片     买2送1

6、复方熊胆薄荷含片   买2送1

门店操作：1、以上6种单品活动，系统自动识别。

2、参加单品优惠买赠后，不再重复参加主线买送活动；

3、因数量不够条件参加单品优惠的，可参加主线买送活动，门店手工赠送；

五、套包组合优惠
1、补血养颜BOSS套包

买1盒天胶     送辅料包一套，免费熬制固元膏

再送归芪生血颗粒2盒

2、买补肾益寿1大盒     送24粒装1瓶

              3大盒    送24粒装4瓶+折叠凳1个

              5大盒    送24粒装7瓶+手推车1个

注：因补肾益寿公司赠品折叠凳和手推车数量有限，目前只配送到一些中心门店。若有赠送可向片区内有赠品的门店借用。片区内门店也没有的，留下顾客联系方式，与厂家联系，稍后补配赠品后再送给顾客。

3、艾灸爱生活，常灸常健康

	ID
	品名
	规格
	单位
	厂家
	原价
	套包价

	95863
	温灸棒
	大号(可拆型)
	个
	　
	116
	130

	96130
	温灸纯艾条
	(一级黄)
	盒
	长沙市岳麓区
	39.6
	

	97095
	随身灸
	圆形(中号)
	个
	　
	29
	85

	95937
	温灸纯艾条
	112枚一级艾
	盒
	长沙市岳麓区
	65
	


门店操作：1、活动期间不输入会员卡，手工折扣，实现不积分，

2、参加套包优惠活动后，不再参加满送活动，可参加换购活动；

3、单买温灸棒，纯艾条的，可参加主线买送活动，门店手工赠送，做好台账登记；

宣传方式

一、营运部统一配送买赠礼品、气球、活动海报、DM单，不干胶。
二、门店统一做橙色气球拱门、橱窗张贴主线活动海报。
三、活动期间，买赠礼品，组合套包，在花车上集中陈列，尽量摆在店外进行宣传。

受西博会影响的门店，不能摆在店外的，花车摆在出入口显眼位置：

四、活动每个门店必须要求在门口摆放熬胶台，熬胶台旁边必须要有熬胶用的辅料，例如：芝麻，核桃，黄芪粉陈列出来，目的是进行造势。安排人员在没人熬胶的时候在旁边炒芝麻（冷锅，热锅都可以），利用自己造势宣传现场免费熬制固元膏。

主线活动买赠礼品：

请门店参照附件二进行书写，没有模块的就不用书写，张贴！

四、小蜜蜂宣传：门店保证小蜜蜂门口录音宣传（由营运部统一录制音频，由门店U盘拷贝，插入小蜜蜂播放）。

请参照附件三

考核方案：

1、此次活动以门店为单位进行考核，仅计算参加活动门店的销售数据。以9月1日至6日期间日均销售数据为参考进行对比（此时段公司各门店无大型促销活动）。

2、罚款：各片区活动期间日均销售，对比参考日期间的日均销售，要求各门店日均销售增长40%以上。对增长30%至40%的门店罚款100元，对增长30%以下的门店罚款200元，对负增长的门店罚款300元。

3、 A:单项销售总额奖励：门店增长比例达到40%以上，且毛利率不低于参考日期间的平均毛利率2%的情况下，单店平均销售增长额第一名的门店奖励500元。第二名门店奖励300元.第三名奖励200元。第一名如果毛利水平未达到的顺延。

   B;单项增长比例奖励：门店增长率在40%以上毛利率不低于参考期间平均毛利率2%，，增长比例最多的第一名门店奖励300元，第二名奖励200元， 第三名奖励100元。   

