大邑新场店孟小明
1.你是谁
答.我是一个营销员
2.你要给我谈什么
答.你谈的我不一定信，因为我也是搞销售的
3.你给我谈的有什么好处
答.你谈的好处我不太信，因为我感觉你们像在搞推销一样
4.如何你讲的事实
答你给我讲的不一定是事实，你对药品知道多少
5.为什么我要给你买
答.你配的药太多太贵了，就像在搞推销一样，我不太接受
6.为什么我现在要给你买
答听你说了这么多，感觉还算专业，我可以接受
