大邑新场店胡淑瑛
1.你是谁
答.我是一个医务工作者。
2.你要给我谈什么
答.你谈的我不一定信.因为我是一个乡村医生.
3.你给我谈的有什么好处.
答.你谈的好处我不信.因为药我比你懂得多。
4.如何你讲的事实
答你给我讲是事实.但是我不能接受.你们拿的太贵了。
5.为什么我要给你买.
答.你说的太多太贵了.配的也太多了.少点 可以接受。
6.为什么我现在要给你买
答.你说的都是事实.我的气血不好.脸上也长斑了.睡眠也很差.那就买几盒试一下.效果好就继续来买.钱不是问题。
