一环路南一段   祝燕

1. 你是谁？

我是太极大药房一名专业的药学服务人员，也是为您的健康提供专业意见的人！

2. 你要给我说什么？

我想要给你说怎样用药以及什么样的饮食和生活方式能让您的身体更加健康！

3. 你说你对我有什么好处？

我能帮您解决您的身体给您带来的困惑，让您的身体和身心都能得到改善！

4. 如何证明你讲的是事实？

以我多年的药学服务经验以及顾客用药后的反馈，

5. 为什么我要给你买？

我从多方面分析了您的健康问题，您要相信我给您推荐的是最适合您的。

6. 为什么我要现在给你买？

用药及时是治疗最基本的，耽误只会使病情更严重，为了您的健康，建议您还是现在购买！
一环路南一段    魏美旭
1. 你是谁？

我是太极大药房的，可以给您提供专业意见的导购员！
2. 你要给我说什么？

我想给您说怎样才能给您带来更加健康的身体，
3. 你说你对我有什么好处？

能让您的身体得到改善，解决病给您带来的痛苦。
4. 如何证明你讲的是事实？
同样的病例，治疗后的效果，

5. 为什么我要买你的药？

为了您的身体健康着想，以及用药后的效果
6. 为什么我要现在给你买？

错过治疗时间，治愈更加困难，同时加大了更多的金钱和时间。
一环路南一段     刘焕芳

1.  你是谁？

我是太极大药房一名执业中药师，也是为您的健康提供专业服务的导购员！

2.  你要给我说什么？

我想要给你说你哪里不舒服，以前得过什么病？看过医生没？吃过什么药？
3.  你说你对我有什么好处？

初步判断是什么病，该怎么联合用药。我们这里有几个药联合用后会使你的这个症得以缓解，如果按照说明服用疗效一定很不错的。
4.  如何证明你讲的是事实？

上次一个患者的症状和你一样，体质也和你一样，用了这些药后病情有了好转。
5.  为什么我要给你买？

为了让你早日康复，所以你这样买是对了的。

6.  为什么我要现在给你买？

及时用药是为你的健康着想，以免小病拖成大病，延误治疗会让你花更多的钱和时间。
一环路南一段    杨伟钰

1.  你是谁？

我是太极大药房专业药品购销员，帮助您放心用药。
2. 你要给我说什么？

我要给您说您所需要的。
3. 你说你对我有什么好处？

我对您的好处在于我的专业指导有利于您的康复以及健康长寿。
4. 如何证明你讲的是事实？

更多临床实验及生活实践可证明。
5. 为什么我要给你买？

为了专业的指导用药及合格无劣质药品出售影响您能的身体恢复。

6. 为什么我要现在给你买？

为了早治疗，早康复。
