高艳
1、你是谁？    答：您好！我是太极大药房的营业员。
2、你要给我讲什么？     答：您好！我是了解您的需要，帮你更好的选择适合您的产品。您的健康，我们的心愿
3、你说的对我有什么好处？      答：您好！这是关于您的健康问题，健康是无价的，请相信我们的专业可以提供更优质的服务！。
4、你怎么证明你讲的是事实？     答：您好！您的身体健康是我们最好的事实证明！
5、为什么我要跟你买？           答：。您好！我们公司是非常重视顾客的利益，100%保证你药品质量！我们也会受到很多专业培训，为了您！我们可以做到更好！
6、为什么现在要跟你买？          答：您好！身体是革命的本钱！一切的开始首先拥有好的本钱！我们了解到您的需要。 会选择更适合您的产品！关爱您的健康！是我们的责任！
张群

1、你是谁？       答：我是这里的执业药师。

2、你要给我讲什么？      答：我想帮您解决健康及亚健康方面的困扰。

3、你说的对我有什么好处？   答：我可以帮您解决目前的健康及亚健康问题。健康是无价的，请相信我们的专业可以为您提供更优质的服务！。
4、你怎么证明你讲的是事实？    答：因为太极大药房只招有专业知识的营业员，我们这里的营业员都是大中专生，而且我是执业药师，从事药学服务有十几年了，并且你接受我们的服务后，你健康的身体及身心就是最好的证明。
5、为什么我要跟你买？        答：因为我会用我的专业给你详细讲解，为什么您需要它和如何才能更好使用它。

6、为什么现在要给你买？       答：因为早吃早好，机不可失，失不再来。
李莎

1、你是谁？       答：我是太极大药房的营业员。

2、你要给我讲什么？      答：我要跟你讲的是您现在的身体健康状况以及您现在的症状该怎样去治疗和调理.

 3、你说的对我有什么好处？    答：我所说的对于你现在的身体健康和日常生活方面有很大的帮助。

4、为什么我要跟你买？         答：因为这是与你身体健康密不可分的，无论你要做什么事，首先第一个就是要有一个健康的身体，调理好自己的身体才能更快乐安心的去工作，去享受生活。

5、为什么现在要跟你买？       答：因为越早吃越好，就算您现在身体没有不舒服，也可以起到一个预防的作用.

6、你怎么证明你讲的是事实？    答：因为我们都是有相关资格证书的，而且经常在组织培训，给你的建议是很专业的。

余梅
1、你是谁？    答：您好！我是太极大药房的营业员。
2、你要给我讲什么？     答：您好！我是想了解您的身体情况，帮你解决健康方面的困扰
3、你说的对我有什么好处？      答：它可以帮你解决目前的健康问题
4、你怎么证明你讲的是事实？     答：因为你需要，因为我能给你专业指导.
5、为什么我要跟你买？           答：。因为现在我能给你合理的建议，而且现在正在做活动，很优惠。

6、为什么现在要跟你买？          答：因为这款产品真的很适合你，对你只有好处没有坏处。 
