
大邑富民路店重阳节活动总结

一、活动时间：10.11—10.13（三天）
	数据
	三天

	销售
	11880.78元

	毛利率
	27.92%

	利润
	3318.80元


分析：与9.11—9.13销量相比上升3257元.
二.会员笔数及消费占比

	月份
	总笔数
	会员消费笔数
	客单价
	会员笔数占比
	总销售
	会员消费
	占比

	10.11至10.13
	231
	76
	51.42
	32.90%
	11880.78
	3653
	30.74%

	9.11至9.13
	179
	49
	48.17
	27.37%
	8623.86
	2428
	28.15%


注：销售上升36.84%。

三，各单品销售

	单品销售
	大保健品
	血压计
	太极钙
	补肾益寿胶囊

	10.11—10.13
	7瓶（980.6元）
	844.8元（2个）
	4瓶
	0

	9.11---9.13
	0
	0
	1瓶
	0



四,销售上升原因：
1，收银台的一句话服务做得好，只要买单的顾客不管有没需要都在介绍，积极进行二次销售。
2.血压计的活动力度大，顾客感兴趣。
3.门店写的POP较多，比较醒目，过路的顾客都能看到。卖了2台血压计就是看到宣传POP后才进店。

1. 四，不足之处：
2. 活动时间太仓促，准备不足。（10.10晚上发的活动内容）。
3. 活动形式太单一了，不够丰富，成药没有活动。

