1. 你是谁？1

2. 你好，我是这里的促销员有什么我可以帮助你的

3. 你要给我说什么？

4. 首先我需要跟你进行初步的沟通，通过沟通来了解你的需求以及你现在需要购买哪方面的药品
5. 说你对我有什么好处？.

6. 我是根据你的需求及你现在的病情来建议你购买专治你现在这种病情的药品
7. 如何证明你说的是事实？

8. 我刚是以最专业的知识来给你建议，何况像类似你这样的顾客我每天需要面对很多。药品的疗效是决定顾客下次身体不适时是否光顾的重要因素
9. 为什么我要和你买？

顾客都希望能买到放心的药品太极大药房是全国连锁药品质量放心其次公司是以（关爱、应站在顾客角度来为顾客服务的宗旨为理念）
10. 为什么我要现在给你买？

当身体出现不适时应越早治疗越好，你可能不太了解慢性病的发生往往都是因为急性治疗不彻底或耽误治疗的最佳时期演变而成。
