 大邑围城北路  店活动总结
活动性质：中秋活动 

活动时间：  2013年10月11日—13日                   

活动主题：温暖送父母，情爱陪老人
1、 主要活动内容：
一、医疗器械

血糖仪、血压计、血糖试纸 8.8折

2、 保健品

汤臣倍健  购买2瓶 8.5折  不积分

3、 买送活动

购 补肾益寿胶囊（大）1盒 送 睡好片1盒

   补肾益寿胶囊（大）3盒 送 收纳凳 1把

   补肾益寿胶囊（大）5盒 送 购物车 1 个

购 天胶1盒 送 美美2盒

购 番茄胶囊1盒 送 太极钙 1瓶

太极钙 买 1 送 1 

熊胆薄荷含片 买 2 送1 

睡好片 买 2 送1

美美  买7送8
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年9月11日~13日与2013年10月11日~13日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	54
	79
	4266.22
	1383.84
	32%
	73.8%

	上月同期数据
	64
	58.39
	3736.96
	1022.59
	27.36%
	39.69%

	对比结果（%）
	-18.51%
	26%
	12.4%
	26.1%
	14.5%
	46.21%


2、 活动期间新增会员       6  人
2、 总结

1、 这次活动只有睡好片销售了两盒，其他无销售

2、 保健品汤臣倍健系列只销售了276元，和平时没有比较没有增长，其原因是这次活动与国庆活动相隔时间近，所以效果不是很理想。
3、 买送活动：平时单品也再做，不是很吸引消费者。

4、 医疗器械：虽然我店心脑血管类顾客较多，但大多数已经购买了，我们属于社区类型的药店，客源比较固定，一直以来器械销售就不是很理想。
5、 以后销售中努力增加有效会员，扩展新的消费人群，并对老会员继续维护。
