旗舰店补肾益寿胶囊提成方案
 为了增加门店销售人员的积极性，为了更好的完成门店的补肾任务，现申请门店（除补肾促销以外）单瓶的提成奖励增加。
1、 任务分配情况：

门店现在销售人员21名，其中补肾益寿厂家促销1名。补肾益寿促销月任务75瓶，其余销售人员12瓶/人/月， 20人*12瓶销售240瓶，预计门店月销售315瓶。
2、 提成方案及考核：

提成方案：提成金额由原来的每瓶2元，追加3元提成奖励。每瓶追加的3元奖励，一半由公司承担、一半由补肾益寿厂家承担。共5元！
      考核方式：

1. 补肾益寿厂家销售员提成奖励：

完成任务：按照2元/瓶提成。
未完成任务：完成任务99%-90%，按照补肾益寿完成率相应的返利。例： 完成68瓶*2*90%*=122.4元。 完成任务80%以下（含80%），按差异瓶数每瓶罚款6元。例：完成60瓶*2=120元，罚款15瓶*6元=90元，实际奖励30元。
2. 普通销售人员提成奖励：
完成任务:完成任务的情况下,每瓶按照5元提奖。

未完成任务：只领取当月补肾益寿完成率相应的返利。例：完成11瓶，完成率92%，11瓶*5*92%*=50.6元。
3、 测算如下：

1. 补肾益寿胶囊6月销售192瓶。按照现在任务制定，预计销售315瓶，增加123瓶，预计销售金额22459.5元，增加毛利2054.1元。
2. 旗舰店完成制定的任务，提奖1350元。其中720元，公司和补肾厂家各承担一半。实际公司提奖990元。

本方案执行时间：2013年10月1日-2013年12月31日。 

     妥否，请批示！

                                     太极大药房旗舰店

                                      2013年7月23日
