
柳翠路店促销活动申请表

活动门店：柳翠路店 

活动时间：2013年 10月19日 —10月21日

活动主题：秋冬之际，健康之选

活动内容：

1、活动两天取消会员日，不积分

全场满48元省5元，

满88元省9元，

满128元省13元，

满168元省17元，

满348元省34元

最高满348元省34元，多张收银小票不累计（特例品、买赠品种除外）

佳汇泰，自然之宝保健品，，拉斯维康系列买一送一，汤臣倍健两瓶8.5折（不参加满省活动，不积分）

美美买七赠八，公司已有买赠单品（补肾，天胶，番茄，睡好，熊胆等），门店现有会员特价品种，加大宣传（不参加满省活动），朱氏堂膏药买一送一

免费测血压，测血糖（每天前20位免费），免费测微量元素（厂家提供），艾灸体验推拿

5、新增单品：补肾买一送毛巾，补肾买三送板凳，买五送推车，善存系列满120片送精美瓷杯一个，满200片送加湿器一个 ，强生系列产品满2盒送抽纸一袋

6、活动期间每天前50名顾客进店消费即可得食盐1袋。                                    

现场布置： POP张贴，气球布置 ，张贴海报                                                                        

宣传方式：门店电话通知老顾客、美美会员和重点单品保健品大单顾客电话通知；筛选重点会员由公司短信通知。                                                                                        

礼品及物料数量：保健养身系列商品备货，重点单品备货，活动厂家备货                               

费用预算：每个店食用盐预计1.00元/袋*50袋=50元，需公司支持：食用盐费用，短信发送，人员片区协调帮助
本次活动预计效果：未达到30%，门店罚款100元，如果超过要奖励，对比数据为上个月同期数据，可除开上月同期数据中的团购，广场活动销售数据，或其他活动数据。
十二、活动效果统计：1、活动期间销售        ，上月/上年同期销售        ，增长    % ；
2、活动期间毛利率     ，毛利额      ，上月/上年同期毛利率     ，毛利额，毛利率/毛利额增长     % ；
3、活动期间交易笔数     ，客单价     ，上月/上年同期交易笔数     ，客单价    。
申请人：谭庆娟  

2013年 8月22日


