1：你是谁？

答：顾客进店从我们的穿着能看出我们是一名太极营业员。
2：你要给我谈什么？
答：首先问顾客有什么需求，根据了解顾客的症状进行搭配用药。
3：你说的对我有什么好处？

答：解决病人的病痛是我们的职责，顾客肯定也希望能早点好，我们会以很专业，真诚，优质的为你服务。
4：你怎么证明你说的是事实？

答：因为我们公司是连锁药房，质量，价格都会给你保证。
5：为什么我要跟你买？

答：我会根据顾客的症状对症下药，以我们专业的知识给你介绍，把最好，最适合的推荐给你。
6：为什么我现在要跟你买？

答：如果你现在不买，等你严重的时候，可能就只有到医院了，到时不仅会给身体带来痛苦，还会花费更多精力，财力。
