 你是谁？你要跟我谈什么?你谈的事情对我有什么好处？如何证明你谈的是事实？为什么我要跟你买？为什么我要现在跟你买？关于这几个问题，我通过以下一段话作简单介绍：
   答：你好，我是一名经过学习专业知识后持证上岗的药店营业员。通过我对你的观察我想跟你谈谈对你和你家人的健康有关的知识和一些生活保健方面的小常识，使你的家人身体健康，免受疾病的困扰。你可以通过我对你的介绍了解更多有关医学方面和保健方面的知识，做到未病先防，即病防变。你可以根据我们店顾客的情况和我对专业知识的熟悉程度来判断我说的是否属实，我们每一位营业员都是经过专业知识培训后上岗的，而且通过我介绍与推荐你使用的药后而使你的身体得到健康对我们每一位从事医学工作的人来说也是一种很大的鼓励和成就感。经过你给我讲的一些你身体存在的那些问题后，我一一为你解答了是什么原因照成你的这些情况，并向你详细讲解了那些药可以使你的身体所存在的情况得到缓解和好转，有可能还会彻底治愈，通过我专业的讲解后那你还有什么原因不跟我买了，你说是吗？如果你今天不买说不定你就错过了最佳的治疗时期和改善你亚健康情况的最佳时期，到时花的钱说不定还会更多而且效果还不是那么理想。我们又何必做那种得不偿失的事，而放弃花小钱办好事早点获得健康身体的好时间了，而且你现在买还有些优惠哦。
                                        府城店：赵晓琴
