                你谈的事情对我有什么好处
                                 新园大道店胡元

作为一名药品零售行业的人员，在零售过程中将会遇到很多问题，不同的顾客有着不一样的问题，归结起来有好多类，这里我做为一名销售者我想对“你谈的事情对我有什么好处？”这个顾客经常问起的问题进行回答。

除了极少数进药房溜达的人，一般顾客进药房，很明显是买药，目的非常地明显，作为一名销售人员需要向顾客介绍，接下来举个例说明，众所周知，保健品是高毛利的产品，如果销售人员不介绍恐怕真正走进来就指着买的人会很少，我们说的事对顾客又什么好处呢？这就需要我们好好的回答了，是药三分毒，长期吃药对身体是不利的，这时保健食品的优势就发挥出来了，即使有些病需要长期服药，但保健品可以起到辅助的作用，有利于恢复，保健品同时具有预防保健的作用。在生活节奏越来越快的时代，各种压力让很多人都处于亚健康状态，国外每餐服用大把的保健品已成为常态。总之，应该根据顾客的具体情况具体分析，介绍产品带给顾客的好处，不光是眼前的好处还是长远的好处。身体是革命的本钱，相信每个顾客都很在意自己的身体，只要自身专业知识过关，从顾客的实际情况出发，仔细耐心专业地讲解我们所说的好处，顾客是会接受的。

