
喻茂连
1.       你是谁？

太极大药房的健康顾问

2.       你跟我谈什么？

我会问你有哪方面的不舒服,或者哪方面的需求,又或者是解答你的一些疑问

3.       你谈的事情对我有什么好处？

生病了的情况,就是恢复健康,养生方面就是健康长寿,掌握一些用药知识.
4.       如何证明你讲的是事实？

通过药品的每一位成分,讲到药品的药理应用,分析这个药就很适合你的这个病

5. 为什么我要跟你买？

首先你进入我们药房就是一种选择,再者我用我的专业、热情以理服人
6. 为什么我要现在买？

因为你的病情需要，要把疾病扼制在幼苗时期，早发现早治疗，治疗起来也更容易,花更少的钱,也是对你自己的一种负责。保健养生方面有一句话叫：少不养生，老养医生

    周娅希
1.       你是谁？答：你好，我是为您导购的营业员
2.       你跟我谈什么？答：你好，我会根据您的需求来给您讲什么药最适合您。
3.       你谈的事情对我有什么好处？答：能让您达到您想要到的效果。
4.       如何证明你讲的是事实？答：我骗您是不合理的，如果我不讲事实，那么您购买了我们的药过后没有达到您想要的效果的话，您肯定不会来第二次。也许也会给亲朋好友说，那我不是搬石头砸自己的脚吗？
5.       为什么我要跟你买？答：因为您进了这个药店就证明您信任我们药房里的每一个人。
6.       为什么我要现在买？答：像感冒一样虽然死不了人，但是如果不及时抑制住病情的话，如果发展成了肺炎就不是吃点药就能好的了，所以发现疾病还是需要及时治疗，所以现在购买是对您自己负责。
  邹凤
1.       你是谁？答：我是药房的营业员。
2.       你跟我谈什么？答：请问，您需要点什么？
3.       你谈的事情对我有什么好处？答：对您对您的家人都有好处
4.       如何证明你讲的是事实？答：这个是我们的直营店，不是加盟店，货真价实，如果您发现有假药可以随时去药监局举报。
5.       为什么要跟你买？答：因为你现在必须要吃这个药，要不然再过一段时间那么你根治起来就比较困难。
6.       为什么我要现在买？答：因为现在买根治起来要快一些，而且时间越短，价钱算起来就更加划算，而且身体会更健康。

