补肾益寿四季度销售竞赛方案
    2013年第四季度补肾益寿胶囊进入销售高峰期，2013.7.1-9.30日，补肾益寿完成5400瓶，超额完成股份公司任务；为督促门店完成四季度公司所下任务，现对门店进行四季度补肾益寿销售竞赛，具体方案如下：

一、活动时间：2013.10.1-2013.12.31
二、销售奖励方式：
1、门店奖励：

A：无促销门店：每瓶返利7元/瓶；有促销门店：每瓶返利2元/ 瓶（每月奖励）
B：在完成四季度任务的情况下，以任务数量为基数，取超出数量排名前五名分别对门店奖励300元、250元、200元、150元、100元的奖励（四季度结束时合并奖励，不足前五名，则只取前三名）
2、片长奖励：（四季度结束时合并奖励）
A：在完成四季度片区任务的情况下，对超出数量对片长奖励1.0元/瓶
B：在完成四季度片区任务的情况下，取超出任务数量排名前三名，分别对片区奖励300元、200元、100元（若不足前三名。则只取前两名）

三、销售考核方式：

1、门店考核：（四季度合并考核）
A：按门店四季度任务完成率进行考核
完成率在90%-100%的，对门店罚款30元
完成率在70%-90%的，对门店罚款60元

完成率在60%-70%的，对门店罚款90元

完成率低于60%的，对门店罚款100元

完成率低于10%的，扣除门店任务应提成，并对门店罚款100元。
2、片长考核：（四季度完成时合并考核）

A：按片区四季度任务完成率进行考核
完成率在80%-100%的，对片长罚款50元

完成率在60%-80%的，对片长罚款80元

完成率低于60%的，对片长罚款100元

四、活动要求：
1、各门店、片区任务见附件，请大家认真记住本店及片区任务，并将任务落实人头。

2、活动奖励及考核制度请店长一定要传达给各个店员，请做好培训记录，备查。
3、请各片长一定要督促门店完成任务，并实时关注片区完成情况。
4、厂家配赠品物资到部分门店，配合部分门店销售。
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