
      浆洗店1月措施完成情况及2013-2月计划

一、1月措施执行落实情况：

本月借助公司满58元送台历活动大力宣传中药袋装销售及贵细产品销售，力争在袋装销售达1.2万，贵细销售达1.0万。

  完成进度：1月中药饮片由于杏林大药房饮片7.7折活动的影响，本店1月袋装销售0.78万实际完成率为65%，贵细销售0.56万，完成率为56%。

对滞销精制饮片138个品种进行调拨，降低库存。

  完成进度：未完成计划进度。（这块已经给总店和红星店联系，等待红星店装修完成后在进行调拨。）

二、2013-2月增量措施与计划：

1、通过陈列调整，组合销售等途径，继续加强中药袋装饮片的销售力争达1万/月。加强贵细产品卖赠活动的宣传提升到1万的销量。

2、抓住春节来临机会，加强成药节假期间的备货，力争成药2月销售达到29万。
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