请各门店店长思索我司为什么价格高的形象？

我们的知名品牌药大多以最高零售价来卖的高毛利产品大多比我们的低2-3块左右.这样的话给顾客感觉就贵了.

主要是哪些品种？有何相应的对策？

心血管呼吸系统和抗生素等都高.接到顾客能打折尽量满足不能满足者送小礼品吸引住顾客.实在留不住我尽量给顾客解释我们进货渠道正规质量有保证吃了放心一些.有价格高的品种及时上报公司调价.
如果围绕以上方面来解决，主要的解决问题：

a、确定价格高的品种目录

b、确定新价格表及价格策略(或者促销政策）

c、如何开展该部分品种组合营销
d、确定降低采购成本措施

请各门店店长于星期四12;00之前把相应的意见反馈到片区邮箱内销
